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Der Internationale Wirtschaftsrat e.V.

* Der IWR ist ein Verband fiir den international tatigen Mittelstand in Deutschland und
Europa, in dem Unternehmen und Fihrungskrafte aus Wirtschaft und Politik
zusammenkommen

*  Hauptziel: Nachhaltige Briicken in neue Markte bauen

* Dies gewahrleisten wir durch Vernetzung, Interessensvertretung, Know-How-Transfer
und Marketing-Einstieg bei Internationalen Organisationen

* Eine wunserer Leistungen ist es wv.a., die Beschaffungsmarkte
Organisationen zu vermitteln

internationaler

&

Vernetzung

Der IWR ist das Bindeglied
zwischen lhrem Unternehmen,
Ministerien, Internationalen

Organisaticnen und Interessen-

gruppen, auf deutscher sowie
eurcpaischer Ebene.

l~

Markteinstieg bei
Int. Organisationen

Wir unterstutzen Sie im Zugang

zu Beschaffungsmarkten
internaticnaler Organisaticnen.

ErschlieRen Sie sich ein attraktives

zusatzliches Absatzstandbein.

&

Interessenvertretung

Der IWR unterstutzt Sie darin, bei
pelitischen Entscheidungstrager-
*innen beim Bung, in den Landern
oder in Brussel Gehor zu finden.
Wir vertreten Sie auch gegenuber
diplomatischen Vertretungen.

v

Innovationsforum

Innevationen in Preduktion und
Vertrieb geben lhrem Auslands-
geschaft die notigen Impulse, um
nachhaltig erfelgreich zu sein. Wir

bringen Sie mit den richtigen

Impulsgeber*innen zusammen.

Knowhow-Transfer

Unser breit aufgestelltes
Expertengremium beantwortet die
wichtigen Fragen zur Internatio-
nalisierung, zugeschnitten auf lhr
Unternehmen,

£

UN Global Compact

Steigen Sie mit dem IWR in das
weltweit agierende Netzwerk fur
verantwortungsvolles
unternehmerisches Handeln ein
und erschlieRen Sie fur sich das
Thema Nachhaltigkeit







Die ,,UN-Familie”

Hauptorgane

Sicherheitsrat . Wirtschafts- und

General- Sozialrat

versammlung ¢  Treuhandrat (inaktiv)

Sekretariat
Internationaler
Gerichtshof

Nebenorgane

¢  Eingesetzt durch Generalversammlung
oder Sicherheitsrat
berichten direkt an diese,
teilweise den ECOSOC

Sonderorganisationen

organisatorisch und finanziell
eigenstandige Organisationen
Uber vélkerrechtliche Vertrage mit
der UN verbunden

Koordination tiber den ECOSOC

Organe und Organisationen der UN: http://www.un.org/en/sections/about-un/funds-programmes-specialized-agencies-and-others/

Forderung der internationalen
Zusammenarbeit

Frieden und Sicherheit

Okonomische und
soziale Entwicklung

Humanitare Hilfe

Schutz der Umwelt

Schutz der Menschrechte




Beispiel Friedensmissionen
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Infografik der Vereinten Nationen 2018
United Nations Peacekeeping; Infographics: http://www.un.org/en/peacekeeping/operations/partnerships.shtml




UN-Beschaffung 2018

UN-Beschaffungsvolumen
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Quelle: Annual Statistical Reports on United Nations Procurement, Jahrgange 2013
Internationaler Wirtschaftsrat e. V. 2019
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Deutschland als Zuliefererland 2018

Entwicklung UN Beschaffungsvolumen 2007 — 2018
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Quelle: Annual Statistical Reports on United Nations Procurement, Jahrgange 2007 — 2018
© Internationaler Wirtschaftsrat e. V. 2019
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Deutschland als Zulieferland 2018

232’38 1,24 % Marktanteil A Entwicklung

77— Deutscher Marktanteile
Mio. Uss | 2514 uUnternehmmen von 2013 — 2017 um -5,06 %

62,9 % Giiter 37 % Dienstleistungen

Pharmaceuticals _ 23% Transportaition, storage, mail services _ 11%
Medical equipment _ 16% Management and admin services _ 7%
Laboratory & Testing equipment _ 9,3% Healthcare services . 1%
Motor vehicles and parts - 6% Engineering and research - 1%

Sports and recreational equipment - 5% Travel, food & lodging . 1%
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Quelle: Annual Statistical Reports on United Nations Procurement, Jahrgange 2013 — 2018
© Internationaler Wirtschaftsrat e. V. 2019



Entwicklungs- und Schwellenlander

least Transition
developed 4%
countries

18%

developed
countries
38%

developing
countries
40%

Beschaffung in Industrielandern

Uiber ¢ Finanz- und Versicherungsdienstleistungen
50% ¢ Elektrische Komponenten

¢ Medizinische Ausristung

+ Arzneimittel, Kontrazeptiva, Impfstoffe

iiber ¢ Bergbau-, Ol- und Gasdienstleistungen
60% Kraftfahrzeuge und Komponenten
Land, Gebdude und Strukturen

* o

Uber * Labor-und Messgerate
80% Chemikalien

*

Quelle: Annual Statistical Reports on United Nations Procurement, Jahrgang 2018

Entwicklungs- und Schwellenldnder sollen in der Vergabe von
Auftragen besonders beriicksichtigt werden. Fir die Vorbereitung
eines Angebots lohnt daher eine Priifung des Marktumfeldes.

Mit steigender Komplexitdt von Produkten und Dienstleistungen steigt
die Wahrscheinlichkeit der Beschaffung in einem Industrieland.




Umsatzstarkste Kategorien UN gesamt 2018

Top-10 Waren & Dienstleitungen

Travel and Food and Lodging and Entertainment Services

Fuels and Fuel Additives and Lubricants and Anti corrosive Materials
Information Technology Broadcasting and Telecommunications
Medical Equipment and Accessories and Supplies

Engineering and Research and Technology Based Services

Building and Facility Construction and Maintenance Services
Management and Business Professionals and Administrative Services
Food and Beverage Products

Transportation and Storage and Mail Services

Pharmaceuticals incl. Contraceptives and Vaccines

3

1000 1500 2000 2500 3000 3500

Quelle: Annual Statistical Reports on United Nations Procurement, Jahrgang 2018



Der Weg zum

Auftrag




Der Weg zum Auftrag

Marktanalyse >> Registrierung > eomgggﬁhng > Gebotsabgabe >> Lieferung >
Strategische .
Positionierung > Networking > Auswertung >




Informationsangebot der UN

UNITED NATIONS

GLOBAL MARKETPLACE

Login-and New
Registrations

Contract Awards

Auf www.ungm.org bilden die Vereinten Nationen erstmals
ein Gros der Beschaffungs-vorgange auf einer Plattform ab.
Dieses Onlineangebot ist das zentrale Tool fir die
Marktanalyse und Ausschreibungsbeobachtung:

¢ Basisinformationen lGber das Beschaffungssystem der
Vereinten Nationen

Laufende Ausschreibungen
Abgeschlossene Ausschreibungen
¢ Statistische Jahresberichte

¢ Katalog der UN-Produktcodes UNSPSC



http://www.ungm.org/
https://www.ungm.org/Public/ASR
https://www.ungm.org/Public/UNSPSC

Registrierung

Mit der Registrierung Uberprifen die Vereinten Nationen die
Qualifikation ihrer Lieferanten. Diese erfolgt online auf www.ungm.org.

Der Prozess ist automatisiert, sodass Registrierungen und Dokumente .
haufig erst im Rahmen eines Gebotsverfahrens abschlieend gepriift AUftrage unter 40.000 US$

werden. Halten Sie |hre Angaben und Dokumente entsprechend auf
dem neuesten Stand.

UN-Produktcodes orelda
*Waren und Dienstleistungen miuissen wahrend der Registrierung : M
Produktcodes der Vereinten Nationen zugeordnet werden. Angabe von drei Referenzko
*Informationen zu den United Nations Standard Products and Services
Codes (UNSPSC®) finden Sie auf www.unspsc.org.

*Entsprechend der Produktcodes werden Neuregistrierungen an
einzelne UN-Organisationen weitergeleitet



http://www.ungm.org/
http://www.unspsc.org/

Aa

Ausschreibungsverfahren -

bekannt  gegeben.
werden von 2> short
ausgewahlt und eingeladen.

Kommunikation
Die direkte Ansprache von Einkdufern ist
auf der Flhrungsebene selten mdglich.
Regionale Beschaffungs-verantwortliche
sind haufiger dem direkten Kontakt
aufgeschlossen. Beachten Sie aber:
Eine Kommunikation per Email st
grundsatzlich anzuraten, in
Gebotsverfahren ist sie Pflicht!

A.
werden vielfach nicht oOffentlich
Lieferanten
lists

Strategische Positionierung

O

Produktproben

Unaufgeforderte Zusendung von
Informationen und Produktproben ist
an zentralen Beschaffungs-stellen nicht
gewinscht, regional aber oft gern
gesehen.
Achten Sie auf Aufrufe ,Expression of
Interest” (EOI). Beschaffungsstellen
fordern mit EOIs Unternehmen auf ihr
Angebot far ein bestimmtes
Produkt/Produktgruppe einzusenden.

Ss

short list — (engl.) Liste f der engeren Wahl;

exzellenter Ausgangspunkt zur Generierung von
Auftragen. Lieferanten sollten das Ziel verfolgen,
in relevante short lists aufgenommen zu werden.

6y

Vernetzung
Die strategische Positionierung am Markt
kann ein entscheidender Erfolgsfaktor
sein. Der IWR unterstitzt Unternehmen
als Vermittler, besonders dort, wo ein
direkter Kontakt zwischen Unternehmen
und UN nicht moglich ist.




Prinzipien der Auftragsvergabe

Prinzipien der Auftragsvergabe
+Eigenstindigkeit der vergebenden Stellen in

Durchfihrung und Entscheidung unter Beachtung allg.

Richtlinien der UN

(= Common Guidelines, UN Global Compact)
+Moglichkeit der Teilnahme fiir Unternehmen aus
allen UN-Mitgliedslandern.

¢Chancengleichheit aller Bewerber

*Transparenz und Objektivitat durch Wettbewerb
*Wirtschaftlichkeit

@',,Best Value for Money“

» niedrigster Preis bei optimalem Kosten-Nutzen-Verhéltnis
» Kriterien werden fir jede Ausschreibung individuell
spezifiziert und neu gewichtet

Arten der Auftragsbeschaffung

Limited International Competition

Bieter werden zur Angebotsabgabe aufgefordert.
Die Vorauswahl wird zum Beispiel Uber das
Lieferantenverzeichnis oder short lists
vorgenommen.

Open International Competition

Der Auftrag wird offentlich ausgeschrieben, zum
Beispiel auf der Internetseite der Organisation
oder dem UNGM. Innerhalb der
Ausschreibungsfrist kdnnen sich registrierte Bieter
um den Auftrag bewerben.

Lokale Beschaffungsverfahren

Eine internationale, 6ffentliche Ausschreibung ist
nicht erforderlich. Besonders Sonder- und
Friedensmissionen haben den Auftrag die lokale
Wirtschaft durch Auftrage zu stitzen.

ad-hoc-Beschaffung

Um in Krisen- und Notsituationen schnell
reagieren zu konnen, ist es gestattet,
Ausschreibungsprozesse auszulassen.



https://www.ungm.org/Public/KnowledgeCentre/Harmonization/Guidelines
https://www.unglobalcompact.org/

Ausschreibungsverfahren

Low-Value-
Procurement

Freihdndige Vergabe
kleiner Auftrage.

Kein Ausschreibungs-
prozess erforderlich.

unter 4.000 USS

@ Einheitlichkeit des Beschaffungssystems

Request for
Quotation - RFQ

Einladung von mind. drei
Lieferanten zur
Angebotsabgabe.

Auswahl durch zustand.
Mitarbeiter*in

,limited competitve“,
ohne Veroffentlichung

Bestes Preis-Leistungs-
Verhaltnis entscheidend

unter 40.000 USS

Invitation to Bid - ITB

,limited competitve”,
ohne Vero6ffentlichung,
Einladung von mind.
drei Lieferanten zur
Angebotsabgabe

b) ,international
competitive”,
veroffentlicht

Umfang und gewilin-schte

Spezifikationen sind

bekannt:

Bestes Preis-Leistungs-

Verhaltnis entscheidend

Request for Proposal
- RFP

yinternational competi-
tive“, offentliche
Ausschreibung

Zur Losung komplexer
Aufgaben/Projekte

Passgenauigkeit der
Losung ist wichtiger als das
Preis-Leistungs-Verhaltnis

Uber 40.000 USS

Die Vereinten Nationen sind bemiiht, die Beschaffungsregeln UN-weit zu harmonisieren. Aktuell
arbeiten die Organisationen mit teils abweichenden Regelungen und Grenzwerten fiir die
Beschaffungsvorgange. Weiterfiihrende Informationen bietet der UNGM. Das hier aufgefiihrte
Schema ist fiir alle Beschaffungsvorgédnge der Vereinten Nationen giiltig.

Quellen:

UN Procurement Practitioner’s Handbook, November 2006, updated September 2012
UNFRA; Policies and Procedures Manuel — Regular Procurement, Revision 4: April 2015



https://www.ungm.org/Public/KnowledgeCentre/Harmonization/Guidelines

Beispiel

) | UNITED NATIONS _ :
gg\;,{} GLOBAL MARKETPLACE Eng?jh y g Log in
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3.00)
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Bukavu et Goma (GMT Republic of the
pour le projet 1.00)

707/GER




Beispiel 1

UNOPS

Supply of Methadone Bottle Top Dispenser to Myanmar
(APC020) T

Reference: RFQ/2020/14621
Beneficiary country(ies): Myanmar
Registration level: Basic

Published on: 22-May-2020

Deadline on: 27-May-2020 03:30 0.00

Description

The goods include Test Kits to supply for Myanmar as further described in Section Il of this RFQ.

IMPORTANT NOTE: Interested vendors must respond to this tender using the UNOPS eSourcing
system, via the UNGM portal. In order to access the full UNOPS tender details, request clarifications
on the tender, and submit a vendor response to a tender using the system, vendors need to be
registered as a UNOPS vendor at the UNGM portal and be logged into UNGM. For guidance on how to
register on UNGM and submit responses to UNOPS tenders in the UNOPS eSourcing system, please
refer to the user guide and other resources available

at: https://esourcing.unops.org/#/Help/Guides




Beispiel 2

UNICEF

LITB-2020-9158298 Procurement of Car Spare Parts

Reference: LITB-2020-9158298

Beneficiary country(ies): Myanmar

Published on: 20-May-2020

Deadline on: 25-May-2020 10:00 (GMT 6.30) Myanmar

Description
= = = For local based supplier only ===

Electronics Submission : Bidders are requested to submit via email ONLY to
procurementyangon@unicef.org

Dear Madam/Sir,

Please find attached the bid document no. LITB-2020-9158298 for procurement of Car Spare parts R .

for UNICEF Myanmar. It will be appreciated if you could provide your bid for the items to UNICEF P



Beispiel 2

Please also note the following :
- Signed at page number 3 of bid document, attached and submit together with your offer.

- Bidders should provide specific model number and brand name of the offered model along
with this bid.

- Bidders should clearly mention the Warranty of the offered items

- Bidders are requested to clearly mention any tax component included in the quoted prices
separately.

Kindly acknowledge the receipt of this email and let us know your intent of submission.

Moe Shwe Syn Naing

Sr. Procurement Associate
Supply & Logistics Unit

UNICEF Myanmar

Ma 73.4 Inva Muaing Rnad RBahan Tnwnchin Yanonn _



Beispiel 3

WHO

Individual Consultancy - Social Science research for COVID-
19 Response =

Reference: CRS/CRR Consultancy for Social Science Expert

Beneficiary country(ies). Switzerland

Published on: 19-May-2020

Deadline on: 30-May-2020 17:00 (GMT 2.00) Brussels, Copenhagen, Madrid, Paris

Description

The purpose of this RFP is to identify a suitable individual consultant to
provide social science technical guidance and coordination for the Social
Science Intervention - Thematic 9 of the Research and Development
Blueprint and in the different pillars of the WHO COVID-19 response.

Detailed Terms of Reference are available under "Documents”.

Interested candidates are expected to send a cover letter and an up-to-date detailed Curriculum Vitae
to ihrhrt@who.int by the deadline.

Upon selection, the individual consultant will be requested to provide: diplomas, work or residence




Erfolgsfaktoren




Deutschland als Zulieferland 2018

232’38 1,24 % Mark'.canteil Steigerung

! . UN Beschaffungsvolumen
Mio. USS 25 14 Unternehmen _ von 2013 -2018 um -5 %

62,9 % Giiter 37 % Dienstleistungen

m Other m Other

= Sports and recreational
equipment

= Travel, food & lodging

= Motor vehicles and parts = Engineering and research

= Laboratory & Testing = Healthcare services
equipment
= Medical equipment = Management and admin
services
(]

® Pharmaceuticals = Transportaition, storage, mail
services

Quelle: Annual Statistical Reports on United Nations Procurement, Jahrgange 2013 — 2018
© Internationaler Wirtschaftsrat e. V. 2018




Voraussetzungen & Erfolgsfaktoren

Auftrige Gber 40.000 USS erfordern eine Levell-Registrierung

o v Drei Jahre relevante Markterfahrung

v 1 Million Euro Jahresumsatz

v Ausreichende Kapazitat in Produktion und Finanzierung
v Kurze Angebots- und Lieferzeiten

v" Angabe von Referenzen

[FZ Positiv unterstiitzende Faktoren

v'Internationale Qualitatszertifikate
v"Mitgliedschaft im UN Global Compact
v Angebote und Lieferung plinktlich und akkurat zu gestalten

s Erfolgsfaktoren

v'Bereitschaft den Key-Account dauerhaft zu pflegen und
regelmalig den Kontakt zu suchen

v'Registrierungsdaten und Referenzen aktuell halten

v'Den Markt kontinuierlich zu beobachten und zu evaluieren
v'Sich ggf. fur den ,Alert-Service” des UNGM oder anderer
Anbieter anzumelden

v'Auf alle Angebotsaufforderungen reagieren: Wer nicht reagiert
lauft Gefahr, von der short list gestrichen zu werden!




United Nations Global Compact

Schutz der Menschenrechte Schutz der Umwelt

Unternehmen sollen den Schutz der internationalen 7 Unternehmen sollen im Umgang mit Umweltproblemen
O 1 Menschenrechte unterstiitzen und achten. O dem Vorsorgeprinzip folgen.

02 Unternehmen sollen sicherstellen, sich nicht an 08 Unternehmen sollen I.nitiati.\./en ergreifen, um groBer
Menschenrechtsverletzungen mitschuldig zu machen. es Umweltbewusstsein zu fordern.

Unternehmen sollen die Entwicklung und Verbreitung
09 umweltfreundlicher Technologien beschleunigen.

Grundlegende Arbeitsnormen Korruptionspravention

Unternehmen sollen gegen alle Arten der Korruption

Unternehmen sollen die Vereinigungsfreiheit und die
03 wirksame Anerkennung des Rechts auf 10 eintreten, einschlieRlich Erpressung und Bestechung.

Kollektivverhandlungen wahren.

Unternehmen sollen fiir die Beseitigung aller Formen
04 von Zwangsarbeit eintreten.

Unternehmen sollen fir die Abschaffung von
05 Kinderarbeit eintreten.

Unternehmen sollen fiir die Beseitigung von
06 Diskriminierung bei Anstellung und Erwerbstatigkeit
eintreten.

WE SUPPORT




Positionierung mit dem IWR

Prozessbegleitung

Wir begleiten Unternehmen auf ihrem Weg in
den UN-Beschaffungsmarkt. Auf Wunsch
unterstlitzen wir auch in der gesamten
Projektentwicklung von der Registrierung bis zur
Angebotserstellung als Gesamtprojekt.

&

Vernetzung mit der UN

In der strategischen Positionierung am Markt
sind personliche Kontakte essenziell. Der IWR
erweitert deshalb stindig sein Netzwerk zu
Insidern und Entscheidern bei den Vereinten
Nationen und unterstiitzt Unternehmen in der
Kontaktanbahnung. Auf Wunsch bauen und
pflegen wir auch das Netzwerk unserer
Mitglieder.

©)

Markanalyse & Marktbeobachtung

Wir unterstiitzen Unternehmen bei der Analyse
und Einschatzung ihrer Absatzchancen bei den
Vereinten Nationen. Auf Wunsch begleiten wir
auch mit individuellen Workshops zur
Auswertung von Ausschreibungsbeteiligungen.

Innovation fiir den Export

Mit seinem breit aufgestellten Experten-
gremium gibt der [IWR Unternehmen
entscheidende Impulse zur Innovation in ihren
Vertriebsprozessen  und  darldber hinaus
profunde Einschatzungen zu Markten weltweit.
Damit starken wir die Wettbewerbsfahigkeit
unserer Mitglieder.




lhre Ansprechpartner

Tino Barth
Vorstandsvorsitzender

©

Internationaler Wirtschaftsrat e. V.
Bauhofstralle 1
10117 Berlin

www.internationaler-wirtschaftsrat.com
info@internationaler-wirtschaftsrat.com

&

Jessica Buchmann
Projektleiterin

Telefon: +49 30 920383 1440
Fax: +49 30920383 1441

13

Facebook
Instagram



http://www.internationaler-wirtschaftsrat.com/
mailto:info@internationaler-wirtschaftsrat.com
https://de-de.facebook.com/InternationalerWirtschaftsratEv/

